UNSERE
LEISTUNGSGARANTIE

Mt dynamascher Vermarktung zum Erfolg

»Als etablierter Berliner Makler
Wissen wir genau, wie wir
Ihr Objekt optimal 1n Szene setzen —
und verkaufen es erfolgreich.«

GAREN ROTHMANN
Geschiftsfiihrende Gesellschafterin

DAVIDnBORCK
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PROFESSIONELL UND
MARKTERFAHREN

Lhr Partner fiir den Immobilienverkauf

Sie suchen einen Kdufer fiir Ihre Immobilie - wir
sind dafiir der richtige Partner! SchliefSlich ist der
Verkauf Ihres Eigentums eine immens wichtige Ent-
scheidung, bei der Sie nichts dem Zufall iiberlassen
sollten. Vertrauen Sie daher einem Profi.

Als eines der fiihrenden Maklerbiiros Berlins verfiigt
die David Borck Immobiliengesellschaft iiber eine
gut 35-jihrige Branchenerfahrung und ein weitver-
zweigtes Netzwerk. Unsere Mitarbeiter begleiten Sie
zielgerichtet von der Wertermittlung bis zum Ver-
tragsabschluss,

beraten Sie zuverldssig und informieren Sie
laufend iiber alle relevanten Vorginge.

Fiir jedes Objekt erstellen wir ein individuelles
Marketingkonzept und hochwertige Vermarktungs-
unterlagen. Dariiber hinaus iibernehmen wir das
Anfragenmanagement, organisieren Besichtigungs-
termine und verhandeln ausschliefSlich mit liquiden,
gepriiften Kaufinteressenten. So sparen Sie Zeit und
Kosten - und verkaufen Ihre Immobilie erfolgreich.



Marktpreiseinschatzung

Eine realistische Marktpreiseinwertung ist tmmens wichtig fiir den Verkaufserfolg. Sie ermiglicht, dass
die Immobilie innerhalb der vereinbarten Frist verkauft wird und einen optimalen Kaufpreis erzielt.

= Personlicher Termin: Besichtigung der Immobilie mit
einem Objektbetreuer aus unserem Verkaufsteam
und Sichtung vertriebsrelevanter Unterlagen

= Kaufpreiseinschatzung anhand einer umfangreichen
Standortanalyse sowie der Auswertung interner und
externer Verkaufsfalle in der Umgebung

= Erfahrungswerte sowie Analyse-Tools, die eine Aus-
wertung des aktuellen Marktes sowie der Entwick-
lung der letzten 24 Monate erméglichen, werden
einbezogen und dienen als solide Basis einer markt-
gerechten und damit erfolgversprechenden Kauf-
preisbestimmung

Abschluss eines
Maklerauftrages

= Intensive interne Beratung Uber den Kaufpreis zwi-
schen der Geschaftsfihrung und dem Verkaufsteam

= Préasentation und Erlauterung der Kaufpreiseinwer-
tung in unseren Blrordumen

= Vorstellung des Unternehmens und Kennenlernen
der zustandigen Ansprechpartner im Biro

Wir schliefen mat Ihnen einen Maklerauftrag ab, der die Eckpunkte unserer usammenarbeit de-
Jinaert und emn klares Leistungsversprechen enthdlt. So verpflichten wir uns, Thre Immobilie schnell,

transparent und erfolgreich zu vermatteln.

= Individuelle Vertragslaufzeit

= Vertraglich zugesicherte MarketingmaBnahmen

= Ubernahme der standardmaBigen Marketingkosten

= Verlassliche Kaufpreisgarantie

= Sie erhalten einen personlichen Objektbetreuer aus
dem Verkaufsteam und einen Ansprechpartner aus
dem Backoffice

= Transparente Vermarktung durch regelmaBige

Reportings, deren Intervalle in Absprache mit lhnen
individuell festgelegt werden



Nach Vertriehsstart: Authereitung
der Objektunterlagen

Als Eigentiimer ust Ihnen oft nicht im Einzelnen bewusst, welche Unterlagen die Interessenten
im Laufe des Vermarktungsprozesses fiir die Raufentscheidung benitigen. Wir kiimmern uns um
die Beschaffung und Aufbereitung dieser vertriebsrelevanten Dokumente, die auch spdter fiir die

Beurkundung beim Notar unerldsslich sind.

= Einsichtnahme in Bauakte sowie Grundbuch — falls
erforderlich

= Unterstiitzung bei der Besorgung notwendiger
Unterlagen wie: Teilungserklarung, Wirtschaftsplan,
Grundrisse, Flachenberechnungen, Protokolle der
Eigentimerversammlungen, Energieausweis

= Kommunikation mit der Hausverwaltung

= Optimierung der Grundrisse

= Grafische Gestaltung der Vermarktungsgrundrisse

und ggf. Erstellung von Planungsvarianten, falls die
Immobilie z. B. eine Komplettsanierung erfordert

= Professionelle Texte flir Objekt- und Lagebeschrei-

bung sowie die Internetprésentation

= Erstellung eines modernen, aussagekréftigen Exposés
= Inhaltliche Priifung und Freigabe des Exposés durch

Sie als Eigenttimer vor Vermarktungsstart

Marketinginstrumente
filr die Vertriebsphase

Professionelles Marketing st ausschlaggebend fiir den Verkaufserfolg emner Immobilie. Daher ent-
wickeln wir fiir jedes unserer Objekte ein mafigeschneidertes Vermarktungskonzept. Durch Rahmen-
vertrage mat allen relevanten Immobilienportalen konnen wir die Kunden gezielt ansprechen — und
erreichen so ber Bedarf auch eine internationale Prisenz. Unsere Angebote sind stets unter den besten

Platzierungen.

= Zielgruppenbestimmung, um die richtigen Kaufer-
gruppen anzusprechen und das passende Marke-
tingkonzept zu entwickeln

= Verbreitung in sozialen Medien wie Facebook,
Instagram, YouTube, Vimeo, Blogs

= Ansprache unserer internen Kundenkartei mit mehr
als 30.000 registrierten Kaufinteressenten — in
Berlin, bundesweit sowie international — durch
Mailings und personliche Verkaufsgesprache

= Veroffentlichung auf unserer Website und als Best-
platzierung auf gangigen Immobilienportalen

= Einbindung in unsere Newsletter-Formate

= Anzeigen im Immobilienteil renommierter

Tageszeitungen

= Auf Wunsch WerbemaBnahmen am Objekt

= Objekt-Naming

= Eigene Microsite

= Objektfilm

= Flyerverteilung

= Organisation und Durchflihrung von ,Tag der
offenen Tur*-Events



Anfragen- und Interessenten-
management, Besichtigungstermine

Wenn der Vertrieb Ihrer Immobilie offiziell startet, gehen auf verschiedenen Kommunikationswegen
zahlreiche Interessentenanfragen emn. Unsere Objektbetreuer kanalisieren die Anfragen, antworten
umgehend darauf und organisieren — nach Absprache mit Ihnen — individuelle Besichtigungstermine
mat jenen Runden, die ein ernsthafles Kaufinteresse haben.

= Bearbeitung der Anfragen innerhalb von maximal = Individuelle Einzeltermine: Wir fihren keine Massen-
24 Stunden — personlich, schriftlich oder per E-Mail: besichtigungen durch
So ist sichergestellt, dass die Anfragen am Anfang = Verhandlungen und Gesprachsfithrung mit den Kauf-
effektiv bearbeitet werden; ein Zeitaufwand, den interessenten
eine einzelne Person kaum leisten kann = Nachbearbeitung von Besichtigungsterminen, Kla-

= Personliche Beratung der Interessenten rung von Fragen, Versand von Objektunterlagen

= Exposéversand = Vereinbarung weiterer Besichtigungstermine, even-

= Ansprechpartner fir Riickfragen der Interessenten, tuell mit Drittkontakten wie Architekt, Geldgeber,

beispielsweise zu Objekteigenschaften oder der Lage Gutachter etc.
= Terminvereinbarungen bei ernsthaftem Interesse
nach Absprache mit lhnen

Reporting

Als Eugentiimer mochten Sie natiirlich iiber relevante Schritte im Verkaufsprozess informaert semn. Fin
Anspruch, den wir gerne und zuverlissig erfiillen. Denn auf Transparenz legen wir hochsten Wert.
Regelmafiige Reportingtermine stellen sicher; dass Ste stets iiber alle Vertriebsfortschritte unterrichtet sind.

= Individuell vereinbarte Reportingtermine

= Jederzeit volle Transparenz tber den Vermarktungs-
stand

= Uberblick tiber Anfragen, Besichtigungstermine, Zu-
sagen und Absagen



Kaufvertragsverhandlungen
und Abschluss

Jeder Kunde wird von uns personlich betreut und bis zur Beurkundung begleitet. Daber setzen sich
unsere_fachkundigen Mitarbeiter stets 100-prozentig fiir den Verkaufserfolg Ihrer Immobilie ein.

= Kaufvertragsverhandlungen = Bereitstellung von Unterlagen fir die finanzierende

= Prifen der Liquiditat des Kaufers Bank
= Abschluss einer Reservierungsvereinbarung mit = Unabhangige, kostenlose Finanzierungsvermittlung
Reservierungsgebihr, um ernsthafte Kaufabsichten fur den Kaufer

sicherzustellen = Vereinbarung eines Notartermins
= Anforderung des Kaufvertrags beim Notar = Begleitung zum Notartermin
= Steuerung des Kaufprozesses: Fithren der Kommu-

nikation zwischen lhnen als Eigentlimer, dem Kaufer

und dem Notar

After-Sales-Phase

Auch nach einem erfolgreichen Verkauf unterstiitzen wir Sie gerne mit unserem Branchen-Know-how
sowie mut gepriiften Kontakten zu verschiedenen Dienstleistern.

= Ggf. Teilnahme an der Objektlbergabe
= Empfehlung von Dienstleistern — Umzugsunterneh-
men, Architekten, Hausverwaltungen, Vermietungs-

services etc.



Auf einen Blick

Vorteilsgarantie fiir unsere Auftraggeber

Ihr Erfolg ist unser Erfolg! Daher engagieren wir uns professionell und passioniert fiir Ihr
Objekt. Mat uns haben Sie einen Partner an Ihrer Seite, der Sie zuverldssig berdt und iiber
alle relevanten Vorginge informuert. Unsere gut 35-jihrige Erfahrung sichert Ihnen ugang
zu umfassenden Branchenkenntnissen und einem weitverzweigten Netzwerk. So sparen Sie Leit
und Kosten und erzielen einen optimalen Prets.

(1) Professionelle Vermarktung (8) Detaittierte
auf internationalem Niweau regelmdfige Reportings
@ Leit- und @ Innovative, hochwertige
Kostenersparnis Projektplatzierung

Durchsetzung von
bestmoglichen Preisen

@ Hochqualifiziertes,

mehrsprachiges Verkaufsteam und
Backoffice sowie professionelles
Inhouse-Marketing

»Unsere Runden profitieren von mehr als
35 Jahren Erfahrung, einem grofen Netzwerk
und innovatwen Vertriebskonzepten.«

DAVID BORCK
Geschiiftsfiihrender Gesellschafter

07/08 Leistungsgarantie fiir Eigentimer eines Einfamilienhauses David Borck Immobiliengesellschaft






