UNSERE
LEISTUNGSGARANTIE

Mt dynamascher Vermarktung zum Erfolg

»Bet uns erhalten Sie strategische
Beratung auf hichstem Niwveau,
profitieren von intenswer Betreuung,
Sundierter Marktkompetenz
und nnovatwen Vertriebskonzepten.«

CAREN ROTHMANN
Geschiftsfiihrende Gesellschafterin

DAVIDnBORCK
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GEMEINSAM
[UM ERFOLG

Spezialist fiir Bautrdger & Projektentwickler

Die Arbeit eines Projektentwicklers reicht

iiber das Planen, Bauen und Verkaufen weit
hinaus. Um das Potenzial eines Vorhabens optimal
auszuschopfen, miissen viele Faktoren und unter-
schiedliche Interessen beriicksich-

tigt werden. Datfiir sind Sachkenntnis und Weit-
sicht unabdingbar.

Die David Borck Immobiliengesellschaft ist fiir die
Umsetzung derart komplexer Konzepte

der passende Partner. Wir haben mehr als 35 Jahre
Erfahrung auf dem Berliner Markt, besitzen weitrei-
chende Kontakte im In- und Ausland, arbeiten fiir
zahlreiche internationale Kunden und verfiigen iiber
ein fachlich versiertes, mehrsprachiges Team. Beste
Voraussetzungen

also, um auch Ihr Projekt ideal in Szene zu setzen
und individuelle Vertriebsstrategien mit Erfolgsga-
rantie zu entwickeln.

Wir sind von der Ankaufs- iiber die Planungs- bis
zur Vertriebsphase der Berater an Ihrer Seite

und unterstiitzen Sie unter anderem bei der ersten
Kaufpreiseinschditzung iiber die Zielgruppen-
analyse bis zum Grundrissmix. Unsere erfahrenen
Spezialisten wissen genau, welche Faktoren fiir die
Vermarktung Ihrer Immobilie entscheidend sind. So
konnen Sie sicher sein, dass Ihr Objekt den hochst-
moglichen, am Markt erzielbaren Kaufpreis erzielt.
Selbstverstind-

lich sind Sie durch regelmdfSige Reportings stets um-
fassend iiber alle MafSnahmen informiert.



Strategische
Beratung

Setzen Sie schon wahrend der Ankaufsphase auf unsere Expertise: Wir sind Experten bet der Kaufpreis-
bestimmung, haben eine umfangreiche nationale und internationale Kundenkarter und profitieren von
enem tmmensen Erfahrungsschatz sowie wertvollen Branchentools. Das Ergebnis: eine umfangreiche
Standort- und Marktanalyse inkluswe passgenauer Vertriebsstrategie.

= Markt- und Standortanalyse = Zielgruppenanalyse
= Wettbewerbsanalyse = Entwicklung der Positionierungsstrategie

= Analyse der Planungsunterlagen
= Qualifizierte Kaufpreisbestimmung, die darauf zielt, den
hochstméglichen marktfahigen Kaufpreis zu erreichen

Aufbereitung der
Objektunterlagen

War tretben Thr Projekt auf der Vertriebsebene voran, steuern die”hommunikation zwischen den betei-
liglen Archateklen, Notaren, Hausverwaltungen sowie Agenturen und beraten stets zuverldssig ber allen
auftretenden Fragen. Dariiber hinaus unterstiitzen wir Ste dabei, alle vertriebsrelevanten Unterlagen

emnzuholen und markigerecht aufzubereiten.

= Projektsteuerung in allen vertriebsrelevanten Fragen = Beratung bei der Grundrissplanung mit dem Ziel,

= Enge Kommunikation mit den Projektbeteiligten zielgruppenspezifische und marktgerechte
(z. B. Kontakt zum Architekturbiro bzgl. Baube- Wohnungen zd konzipieren
schreibung, 3-D-Modell und Grundriss sowie zu = Empfehlungen zu Wohnungsausstattungen/
Notaren, Hausverwaltern, Marketingagenturen und Designlinien
Landschaftsarchitekten) = Beratung bei der Erstellung der Baubeschreibung

= Unterstiitzung bei der Einholung vertriebsrelevanter = Bereitstellen unseres Netzwerkes aus Architekten,
Unterlagen Rechtsanwalten, Notaren und Hausverwaltungen

= Umfassende, kompetente Beratung hinsichtlich = Professionelle Unterstiitzung bei der Kommunikation
Abgeschlossenheitsbescheinigung, mit Behorden

Teilungserklarung und Kaufvertragsentwurf



Projektbranding und

Marketingkonzeption

Innovatives, modernes und erfolgreiches Marketing ist unser Markenzeichen. In Abstimmung mat
dem Investor erarbeiten wir aufmerksamkeitsstarke Konzepte, die sich am internationalen Markt
ortentieren, Online-, Social-Media- sowie klassische Kandle verbinden und stets mehrsprachig

aufgesetzt werden.

= Ausarbeitung der Alleinstellungsmerkmale
des Projekts

= Entwicklung eines Projektbrandings inklusive
Markenrecherche

= Entwicklung einer On- und Offline-Marketing-
und Kommunikationsstrategie, die stets individuell
zugeschnitten, zielgruppengerecht und auf
internationale Méarkte ausgerichtet ist

Vertriehsstart:

= Werbemittelkonzeption, wie z. B. Projektwebsite im
Responsive Design, professionelle Vermarktungs-
grundrisse, Ausstattungskatalog fiir die Wohnungen
und das Gemeinschaftseigentum

= Erstellung von State-of-the-Art-Visualisierungen

= Konzeptionierung eines Showrooms

Die Vermarktung beginnt

Mt der Freigabe des Vermarktungskonzeptes durch den Auftraggeber fallt der Startschuss fur den
Vertrieb. Dafiir miissen alle geplanten Mafnahmen akribisch aufeinander abgestimmt sein und
iber alle Kandle hinweg wie Jahnrdder ineinandergreifen. En perfektes Tuming, auf das wir alle
Projektbeteiligten einschwiren, ist daher unausweichlich.

= Projektbezogene, individuell abgestimmte Pre-Sale-Phase

= Ansprache unserer vorgemerkten Kaufinteressenten
aus Berlin sowie dem In- und Ausland, rund 30.000
Kunden sind derzeit in unserer Kartei registriert

= E-Mail-Marketing: Mailings und Newsletter

= Schaltung von Anzeigen in géngigen Immobilien-
portalen mit Bestplatzierungen und in Printmagazinen

= Virale Streuung des Projektfilms und des Teaserfilms

= Positionierung des Projekts in Social-Media-Kanalen
wie Instagram, Facebook, Google+, Youtube, Vimeo

= Facebook- und Google-Keyword-Advertising

= | ead-Generierung Uber|Lookalike Audiences und
Customer Audience

= Organisation der Pressearbeit in Zusammenarbeit
mit einer PR-Agentur

= Transparentes Kundenfeedback dank Tracking
und Reporting

= Organisation und Durchfiihrung von Events wie
Showroomeréffnung, »Tag der offenen Tirg,
Grundsteinlegung, Richtfest

= Bauschild auf dem Grundsttck

= Bautagebuch



Erfolgreiche

Verkaufsabwicklung

Jeder Runde wird von uns personlich betreut und dariiber hinaus bis zur Beurkundung begleitet. Da-

bet setzen sich unsere fachkundigen Berater stets 100-prozentig fiir den Projekterfolg ein. Detaillierte
Reportings in Bezug auf Anfragen, Besichtigungen, Interessenten-Feedbacks und Verkaufserfolge si-
chern Transparenz und informueren Ste laufend iiber den Projektfortschritt.

= Individueller Ansprechpartner fiir den Eigentimer
im Verkauf und im Backoffice, Erreichbarkeit 24/7

= Bearbeitung der Interessentenanfragen innerhalb
weniger Stunden

= Umfassende und personliche Beratung der Kunden
in Einzelterminen durch unser mehrsprachiges,
professionelles Verkaufsteam

* Hochqualifiziertes Backoffice

= Individuelle Besichtigungstermine

= Finanzierungsvermittlung fiir in- und auslandische Kaufer

= Bereitstellung von Finanzierungsunterlagen

= Versenden aller fir die Kaufentscheidung relevanten

Unterlagen

Unsere Leistung -
lhr Gewinn

= Liquiditatsprlifung der Kaufinteressenten

= Treffen von Reservierungsvereinbarungen mit
potenziellen Kaufern

= Steuerung des Kaufprozesses:
Kommunikationsschnittstelle zwischen Verkaufer,
Kaufer und Notar

= Beauftragung des Kaufvertragsentwurfs beim Notar

= Organisation und Begleitung zum Notartermin

= RegelmaBiges Reporting an den Eigentimer

= Empfehlung von Dienstleistern wie z. B.
Umzugsunternehmen, Vermietungsservice,

Hausverwaltungen

War geben Thnen ein klar definiertes Leistungsversprechen und verpflichten uns, Ihre Immobilie schnell,
transparent und erfolgreich zu vermitteln. u diesem Sweck schliefen wir mut Thnen emen Maklerauf-
trag ab, der die Eckpunkte unserer {usammenarbeit definiert — fare, erfolgsorientierte Vergiitung samt

Vorleistungskomponente inklusive.

= Individuelle Vertragslaufzeit

= Erfolgsorientierte Vergltung

= Vertraglich zugesicherte Vorverkaufsquote und
Zielvereinbarung

= Vertraglich zugesicherte MarketingmaBnahmen
= Wirtschaftliche Beteiligung an Marketingkosten
= Verlassliche Kaufpreisgarantie

= Vereinbarung von Sonderkiindigungsrechten



Auf einen Blick

Vorteilsgarantie fiir unsere Auftraggeber

Ihr Erfolg ist unser Erfolg! Daher engagieren wir uns professionell und passioniert fiir
Ihr Projekt, bis alle Einheiten im vereinbarten Zeitraum verkauft sind. Uber den reinen
Vertrieb hinaus vermatteln wir Ihnen zuverlissig viele weitere relevante Dienstleistungen — vom
Vermaetungsservice bis zur WEG-Verwaltung.

@ Professionelle Vermarktung @ Erfolasbezogene Honorierung

auf internationalem Niveau und Sonderkiindigungsrechte
Durchsetzung von

: : Innovative, hochwertige
bestmaglichen Preisen

Projektplatzierung

@ et und Detailliertes,

Kostenersparnis regelmdfiges Reporting

@ Exfiillung von @ Verkauf bis zur letzten Einheut

vereinbarten Vorverkaufsquoten im vereinbarten Zeitraum

@ Hochqualifiziertes, Unabhdngige

mehrsprachiges Verkaufsteam und
Backoffice sowie professionelles
Inhouse-Marketing

Finanzierungsvermittlung

»fedes Projekt ist ein Unikat — und
erfordert daher eine kreative,
mafigeschneiderte Vertriebsstrategie.«

DAVID BORCK
Geschiftsfiihrender Gesellschafter

06/07 Leistungsgarantie fiir Bautrager und Projektentwickler David Borck Immobiliengesellschaft
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David Borck
Immobiliengesellschaft mbH
SchluterstraBe 45

10707 Berlin

T +49 (0) 30 887 742 50
F +49 (0) 30 887 742 525
service@david-borck.de
www.david-borck.de
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